
 1 

 

 

 

 

Business Developer 
Votre prochain défi 

Prêt.e à faire la différence ? Voici ce qui vous attend.  

En tant que Business Developer, votre mission sera d’explorer de nouveaux horizons et 
d’ouvrir la voie à des opportunités inédites. Vous irez à la rencontre de marchés encore 
inexploités, identifierez les acteurs émergents et créerez des liens là où l’innovation 
prend vie. 

Ce rôle est avant tout prospectif : détecter le potentiel avant les autres, instaurer la 
confiance dès le premier contact et préparer le terrain pour des partenariats qui 
accélèrent l’accès aux thérapies innovantes. 

Votre rôle au quotidien 

Voici ce dont vous serez responsable : 

Développement commercial 

• Identifier et engager des clients biopharma potentiels en construisant des 
relations solides et durables ; 

• Transformer les opportunités en partenariats à long terme créateurs de valeur ; 

• Développer et maintenir un pipeline robuste de prospects qualifiés grâce à une 
prospection proactive et un réseau stratégique ; 

• Représenter Quality Assistance lors d’événements et conférences pour accroître 
notre visibilité et élargir notre base clients ; 

• Présenter des solutions adaptées aux besoins des clients et aux tendances du 
marché ; 

• Assurer une transition fluide vers la gestion de compte pour une expérience client 
optimale. 

Veille marché 

• Collecter et analyser des données pour comprendre l’environnement clients et 
concurrents ; 
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• Évaluer les comportements d’achat pour optimiser les stratégies commerciales 
et marketing ; 

• Segmenter les entreprises cibles selon notre profil client idéal pour prioriser les 
opportunités à forte valeur ; 

• Suivre les offres concurrentes et maintenir une veille active ; 

• Préparer des rapports clairs et exploitables pour la direction, mettant en avant les 
résultats de prospection et les analyses stratégiques. 

Ce qui fera votre force 

Pour réussir dans ce rôle, vous apporterez : 

• Master en commerce international, administration des affaires, management ou 
marketing ; 

• Minimum 3 ans d’expérience dans un rôle similaire et/ou bonne connaissance du 
marché pharmaceutique ; 

• Expertise en analyse de marché B2B dans un environnement scientifique ; 

• Solides compétences analytiques pour identifier des opportunités et soutenir les 
décisions stratégiques ; 

• Excellentes aptitudes relationnelles et capacité à évoluer dans un contexte 
international et multiculturel ; 

• Fibre commerciale associée à curiosité, proactivité et orientation résultats ; 

• Compétences organisationnelles et de reporting avec sens du détail ; 

• Maîtrise du français (B2+) et de l’anglais (B2+, idéalement C1), à l’oral et à l’écrit ; 

• Communication adaptable, écoute active, force de persuasion ; 

• Esprit d’équipe : collaboration étroite avec les équipes Sales, Marketing et R&D & 
Innovation ; 

• Ambassadeur prêt à représenter l’entreprise lors de salons et conférences ; 

• Connaissance du paysage pharmaceutique et réglementaire (EMA, FDA, 
GMP/GLP) est un atout ; 

• Maîtrise des outils CRM et reporting (Salesforce, HubSpot, Odoo) et des outils de 
veille (GlobalData, BiotechGate) est un plus. 

Notre engagement envers vous 

A Quality Assistance, vous ferez partie d’une organisation en pleine croissance, reconnue 
pour son excellence en sciences analytiques. Vous jouerez un rôle clé dans la définition 
de l’avenir de la biopharma, tout en évoluant dans un environnement collaboratif et 
innovant où vos idées comptent.   

• Package salarial compétitif conforme aux standards du secteur ; 
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• De nombreux avantages extra-légaux : chèques-repas, assurances 
hospitalisation et ambulatoire, assurance groupe, bonus ; 

• Parcours d’intégration et de formation complet dès votre arrivée ; 

• Opportunités de développement de carrière : en 2024, 30 promotions internes et 
5 mobilités horizontales ; 

• Culture centrée sur le respect, la collaboration et le bien-être ; 

• Des moments conviviaux pour créer du lien : afterworks, activités sportives, team 
buildings, événements familiaux, etc. ; 

• Des petits plus au quotidien : cours de sport gratuits, fruits frais, jusqu’à 4 car-
wash par an, services pratiques (livraison de lunchs, repassage via titres-
services). 

Qui nous sommes (et pourquoi c’est important) 

Quality Assistance est une CRO belge de référence, offrant à l’industrie pharmaceutique 
l’ensemble des services analytiques exigés par les réglementations EMA et FDA. 

De la phase de screening jusqu’à l’enregistrement des médicaments, nous concevons 
des protocoles, développons des méthodes et réalisons des études garantissant la 
sécurité, l’efficacité et la qualité des médicaments. 

Avec 280 experts, des technologies de pointe et des laboratoires centralisés sur un site 
unique à Donstiennes, nous allions excellence scientifique et valeurs humaines pour 
façonner l’avenir du médicament – plus vite, plus intelligemment, ensemble. 


